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如何投资海外市场(个人投资海外市场)

国外投资基金要进入中国市场进行投资，如何做，投资回报率会更有保障？

全球性的家族信托、风险投资基金要想进入中国市场，开发运营好中国市场，应该
如何做，风险可以更小，效率可以更高，投资回报率可以更有保障？

场景问题：

2021年，新冠疫情之下，全球经济动荡；放眼全球，北美地区，美国逐渐经济空心
化；南美地区，因为疫苗不能国产化，命运被某些国家所掌控要挟；而在东南亚地
区的印度，也被疫情缠身，焦头烂额，陷入泥潭，一时半会难出来。放眼全球，唯
有亚洲地区的中国似乎一枝独秀，经济发展势头强劲！

作为各大家族信托、风投基金的掌门人，基于多相关出资人年投资回报率的要求，
需要为其找到靠谱、能长久稳定赚钱的投资项目，以实现相关财富资产的持续保值
增值！此时的投资方向，应该往哪里转？很多投资人，都知道，中国是一片好市场
，是一个大市场，可是进入中国市场之后，这么庞大的市场到底该如何开拓，才会
更高效呢？很多国际性的家族信托、风险投资基金负责人，可能还并不太清晰，怎
么办？今天这篇文章就可以帮其解决这个问题，让其对中国市场具体如何开拓，进
一步清晰化！

全球性的家族信托、风险投资基金要想进入中国市场，开发运营好中国市场，应该
如何做，风险可以更小，效率可以更高，投资回报率可以更有保障？

解决方案

作为全球性的家族信托、风险投资基金的相关掌门人，负责人，要想保证自己所掌
控的资金保值增值，就必须要找到一个足够安全、长远来看，经济持续会向上发展
的市场来做投资，目前来看，全球相对比较靠谱保险的投资市场中，中国市场为首
选之一，原因如下：

1.人口规模足够大，不低于14亿人，全球第一大人口国家，而且随着二胎、三胎政
策的放开，新生人口数量将会进一步增加！

2.经济规模足够大，全球第二大经济体，而且在未来的10-20年之内，会大概率的
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超越美国，成为全球第一大经济体。

3.城市化率相对比较高，截止到2021年已经达到不低于60%，人均GDP，已经不低
于1万美元。人民群众有一定的消费能力和购买能力。

4.随着中国人财富的增多，中国人的观念也开始发生变化，尤其是在投资理财和身
体健康、以及教育培训方面：

1）投资理财方面：投资全球化，有侧重点的分散，不把鸡蛋放在一个篮子里，以
防万一。他们的相关积累财富需要通过家族信托、全球各地的房产投资、保险投资
、风险投资等做合理化布局，需要出路……

2）身体健康方面：面对西医都束手无策的疑难杂症，很多有钱人开始转向民族传
承的医术精华中寻求解决方案，比如阿拉伯医学、中国的古典中医等等，他们愿意
为有效的医疗服务，高价买单……

3）教育培训方面：从中国的传统应试教育方式观念，开始逐渐转向全面素质教育
方面，他们的孩子需要出国，需要去增加更大的格局、见识和视野，需要了解更多
的风土人情，当地的经济、文化，来为他们未来的创业或者是继承家业或者是发扬
光大家业到全球市场做铺垫……

总之，在至少金融融资投资理财、医疗大健康、教育培训咨询这三大领域里面的至
少16个赛道中的相关生态综合体的上中下游产业链领域中，在中国投资发展赚钱的
机会无限大，就看相关家族信托、风险投资基金负责人是否愿意抓住这股趋势！

那如果相关家族信托、风险投资基金负责人愿意抓住中国的这股未来10-30年的发
展向上趋势的机会，进入中国市场，应该具体如何做呢？

1.首先，要布局中国的一线城市4个，类似于全球一线城市级别，超大城市，人口在
不低于1000-2000万级别的北上广深。占领市场至高点，以相关战略规划布局，设
立根据地的方式，以点带面，影响中国市场。建议重点是把其本国的相关优质投资
项目在中国的一线城市里面至少建设不低于1-4个样板店，并通过相关合理的运营
和发展，拿出相关拿得出手的更有说服力的经营数据，为后期的全国市场招商发展
，奠定初步的商业模型。建议相关家族信托或风险投资基金总部直营。建议在此阶
段，重点出来其相关商业项目的招商模型、市场终端动销模型、人才供应链支撑的
赋能商业模型。

2.其次，要重点开发中国的新一线城市15个（类似于全球二线城市级别，巨大城市
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，人口在不低于500-1000万级别，年GDP不低于1万亿人民币级别）；通过区域市
场的样板发展效应，辐射所在的省级大区，开发中国市场。建议重点是把相关其本
国的相关优质投资项目，通过相关合适靠谱的包装，开始在新一线城市进行相关招
商加盟，招募相关的核心一级合作伙伴。建议相关家族信托或风险投资基金总部联
营，或者是由其招募相关城市区域的负责人，来管控当地市场的运营。重点把其所
出来的相关商业模型，在当地市场落地，服务好当地市场。

3.再次，要深耕开发中国的二线城市30个（类似于全球三线城市级别，特大城市，
人口在不低于300-500万级别）；启动省级样板市场，辐射所在的省级各地级市，
开发省级市场。建议重点是协助相关核心一级合作伙伴，每月至少在全国范围内，
召开2场相关3天2夜的招商会，帮助其成交和转化相关二级及其其他级别的合作伙
伴。

4.接着，要深耕开发中国的三线城市70个（类似于全球四线城市级别，大城市，人
口在不低于100-300万级别）；启动地市级样板市场，辐射所在的地级市各县城，
开发地市级市场。建议重点是协助相关核心二级合作伙伴，每月至少在全国范围内
，召开1-4场相关10天左右的地推训练营，帮助其二级合作伙伴解决留人难、培养
人难、选人才难的难题，同时也帮助其激活其当地市场。

5.接着，要进一步下沉开发中国的四线城市90个（类似于全球五线城市级别，中型
城市，人口在不低于50-100万级别）；激活地市级样板市场，辐射所在的地级市各
县城。建议重点是协助相关核心二级合作伙伴，每月至少在全国范围内，召开1-4
场相关1天左右的基础培训会（给代理商、业务员鼓舞士气，增强行业信心，教会
作业方法，解决心里面的疑难问题，促进其代理升级或带来的新的意向代理成交）
，帮助其二级合作伙伴招商难、进人难、留人难的难题。

5.接着，要深耕开发中国的三线城市70个（类似于全球四线城市级别，大城市，人
口在不低于100-300万级别）；启动地市级样板市场，辐射所在的地级市各县城，
开发地市级市场。建议重点是协助相关核心二级合作伙伴，每月至少在全国范围内
，召开1-4场相关10天左右的地推训练营，帮助其二级合作伙伴解决留人难、培养
人难、选人才难的难题，同时也帮助其激活其当地市场。

6.之后，要进一步下沉开发中国的5线城市129个（类似于全球6线城市级别，小型
城市，人口在不低于20-50万级别）；进一步启动地市级样板市场，辐射所在的地
级市各县城。建议重点是协助相关核心二级合作伙伴，每月至少在全国范围内，召
开1-4场相关2天左右的（创业说明会半天+基础培训会1天）；给代理商、业务员
鼓舞士气，增强行业信心，教会作业方法，解决心里面的疑难问题，促进其代理升
级或带来的新的意向代理成交），帮助其二级及其以下级别的合作伙伴招商难、进
人难、留人难、成交难的难题。
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7.最后，要进一步下沉开发中国的6线城市319个（类似于全球7线城市级别，微型
城市，人口在不低于5-20万级别）；进一步启动县级市样板市场，辐射所在的各乡
镇。建议重点是支援相关核心二级合作伙伴，每月至少在全国范围内，召开1-4场
相关1天左右的（创业说明会半天）；给代理商、业务员鼓舞士气，增强行业信心
，解决心里面的疑难问题，促进其代理升级或带来的新的意向代理成交），帮助其
二级及其以下级别的合作伙伴招商难、进人难、成交难的难题。

在中国市场，只要能够把以上7个级别的相关市场深度开发，深度耕耘，深度维护
，则中国市场必成！

而以上7个级别市场最终能否成功启动的核心关键点之一，就是能够支撑这这7个级
别市场的相关人才供应链供应是否能够及时、有效；并根据市场的发展需求定期迭
代升级优化，适应市场的发展需求！这一点问题如果能够，解决，则整件事情的成
功至少不会低于50%。

能够把类似思维和人才供应链体系建设起来的这样的人才有很多，不仅国外有很多
，中国也有很多。不过到了中国市场，如果能够借力中国本地市场的相关专业人才
的力量，这件事情，会做的更好！

如果投资全球市场范围的相关家族信托、风险投资基金有进军中国市场的想法和计
划，并且准备进入中国市场，可是一会半会找不到相关大中华区代理人来帮助其操
盘中国市场的管理和运营事宜，则江才及其团队可以解决你的燃眉之急！

如果你问江才及其团队有什么优点，则其优点有很多，其中之一就是：

对中国的一线城市4个（类似于全球一线城市级别，超大城市，人口在不低于1000-
2000万级别）；新一线城市15个（类似于全球二线城市级别，巨大城市，人口在
不低于500-1000万级别，年GDP不低于1万亿人民币级别）；二线城市30个（类似
于全球三线城市级别，特大城市；人口在不低于300-500万级别）；三线城市70个
（类似于全球四线城市级别；大城市；人口在不低于100-300万级别）；四线城市
90个（类似于全球五线城市级别；中等城市，人口在不低于50-100万级别）；五
线城市129个（类似于全球六线城市级别；小城市：人口在不低于20-50万人口）
六线城市319个（类似于全球七线城市级别；微型城市：人口在不低于5-20万级别
）（县级市）市场特别熟悉。深知如何才能盘活中国这个市场大棋！
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目前中国的经济发展潜力和增长空间独领全球；在未来可以预见的10-30年范围之
内，中国将会大概率的成为全球第一大经济体，经济总量将会超越美国；所以，从
这个层面上来说，中国的市场发展潜力非常好，值得全球其他地区的相关资本来中
国淘金，借助中国的发展势能提升自己的相关投资回报率。

故，我们团队现在愿意承接美国、加拿大、英国、法国、德国、新加坡、俄罗斯、
中东阿拉伯等地区的相关家族信托基金和风险投资基金，一方面把国外其当地富裕
的资金、以及相关传统民族医术精华传承和食药同源供应链等资源输送到中国市场
，创造出更大的财富价值；另一方面，也可以把中国地区目前比较先进的金融支付
、区块链金融、家族信托、房产投资、种子轮风险投资、天使轮风险投资、A轮风
险投资；以及传统中医精华传承医术（含按摩、推拿、拔罐、刮痧、中药熏蒸、针
灸、祝由等）和食药同源；和营销管理咨询、财务管理咨询、人力资源管理咨询、
全龄创业素质教育等技术和运营赋能方法引入其本国本地市场，一方面，让有钱人
的财富可以更好的保值增值；另一方面还可以让有钱人的家人身体健康长寿，更有
保障；还有一方面，就是可以带动当地的经济发展，民生改善，让当地的老百姓生
活越来越好，利国利民。

借力打力永远不费力！

投资全球市场范围的相关家族信托、风险投资基金进军中国市场，需要一个借力的
支点，而我们团队极有可能就是其可以在中国市场的投资回报率大放异彩的导火索
！
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