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6月末，一般是银行年中存款考核时点，但端午节假期前夕，上海证券报记者在上
海不同类型银行网点走访时发现，却未见银行高息揽储迹象。银行的存款压力真的
“消失”了吗？

银行今年揽储似乎有点“佛系”，临近6月中旬考核时点，往年高息揽储的惯常操
作未见迹象。端午节假期前夕，上海证券报记者在上海不同类型银行网点走访时发
现，高息揽储几乎不见踪影，也很少看到存款送礼等“招数”。

究其原因，去年以来监管部门多措并举规范存款市场，银行通过价格竞争揽储，已
然行不通。但这并不意味着银行今年没有存款压力。从人民银行最新社融数据来看
，5月份人民币存款余额增速与上月末持平，比上年同期低1.5个百分点，部分上市
银行一季度存款增速较上年下降。记者获悉，有银行目前正通过抓项目贷款回流存
款的方式来吸收存款。

高息揽储不见踪影

6月末，一般是银行年中存款考核时点，但眼下已到6月中旬，却未见银行高息揽储
迹象。

位于上海市中心区域的一家城商行上海分行和某大行支行业务人员均表示，近期都
没有上调存款产品利率的计划。相反，年初到现在存款利率都是在下行。

“年初我们银行推出的3年期定期存款产品年化利率约在4.1%，现在只有3.85%。
”一家股份行上海分行一名业务人员说。

记者查阅了十几家银行手机APP发现，大多数银行3年期定期存款利率已不足4%，
存款额度低于5万元的客户得到的年化利率更低。

以零售银行龙头——招商银行来看，该行在售的3年期存款产品的年化利率为3.59
%，3年期20万元起存的大额存单年利率也不过3.48%。

记者走访的银行网点业务人员称，受监管政策影响，现在年中没有冲存款的考核要
求。

在上海郊区某银行网点，一些基层业务人员称，虽然“拉存款”的难度高于核心区
域，但考核压力较往年大大放松。

存款压力只增不减
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上述变化，并不意味着银行今年在存款任务上没有压力，实际上，压力只增不减。

近来年银行存款增速有所下降，在上市银行披露的一季报中就有体现：招商银行一
季度客户存款增速同比下降3.07个百分点；宁波银行一季度个人存款增速同比下降
5.79个百分点。

就算是网点广布、基层客户雄厚的大行也不例外。今年一季度，工商银行客户存款
相比上年末增长3.22%，比去年同期增速下降2.19个百分点。

存款增速放缓，在央行披露的社融数据中也有体现。今年5月末，人民币存款余额2
22.76万亿元，同比增长8.9%，增速与上月末持平，但比上年同期低1.5个百分点。

存款增长难，除了受宏观政策影响，最直接原因就是监管部门对存款的市场规范。

招联金融首席研究员董希淼表示，首先是货币政策更加稳健中性，市场流动性相比
去年收缩；其次，监管部门要求银行下架靠档计息产品，对结构性存款和互联网存
款等也进行规范。

不过，基层人员考核压力降低，并不意味着银行没有考核。记者获悉，为了完成存
款考核，有银行正通过抓项目贷款回流存款方式，也就是企业贷款回存。

而对于互联网银行而言，揽储招数仍在产品设计上。记者注意到，微众银行推出存
款可质押功能，相当于可以提前支取。

存款利率定价方式或将调整

存款，特别是活期存款，是商业银行最便宜的负债来源，但市场竞争激烈，高息揽
储是惯用手段。问题在于，高息揽储的成本，会转嫁至贷款端，不利于实体经济，
也不利于银行息差管理。

对于存款市场，监管部门最新动向是，可能会调整存款利率定价方式。

6月1日，市场利率定价自律机制工作会议讨论，拟将商业银行存款利率上限的定价
方式，由现行的“基准利率×倍数”改为“基准利率+基点”；在转换定价方式的
同时，对不同类型的商业银行设置不同的最高加点上限。

由“倍数”到“基点”的定价方式改变，对个人影响不大，但这会推动存款利率市
场化，对银行存款成本影响就大了。
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招商证券首席银行业分析师廖志明表示，利率自律定价机制将存款利率上限约束由
此前的较基准利率上浮一定的比例（如较基准利率上浮不超过50%），改为“基准
利率+点差”，使得存款定价方式向贷款利率定价方式靠拢。存贷款端定价方式上
的统一，有利于降低银行利差压力。

他还表示，当前，3年定期存款利率上限较高，存款竞争激烈，使得居民存款向3年
期定期存款转移，导致占比提升，加大银行存款成本压力。倘若未来适度下调3年
期定期存款利率上限的加点幅度，将有利于适度缓解存款成本压力。

来源：上海证券报
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