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st股票的概念股(st股都有哪些)

21世纪经济报道记者 凌晨 西安报道

过去十天，ST大集（000564.SZ）上演了一场跌宕起伏的保壳战。

11月2日，由于ST大集股票价格连续17日低于1元，触发退市警示。公司命悬一线
时，ST大集公告称，公司控股股东海航商控或海航投资增持公司股份，拟增持金额
不低于5000万元且不超过1亿元，增持价格不低于0.99元。

随后，11月3日尾盘出现高达51.8万手的集合竞价买单，当日ST大集收盘价格回到
一元。

值得一提的是，在近期各地恢复重建基层供销社的背景下，中国供销集团有限公司
旗下新供销基金作为ST大集的意向战投正式亮相。消息一出，引发诸多关注。

截至11月11日早，ST大集再度涨停，8个交易日内录得7个涨停，累计涨幅为42.55
%，累计换手率为13.57%，最新总市值达256.79亿元。

事实上，作为一家上市近三十年的老牌上市企业，ST大集股价曾在2015年时一度
涨超5元，市值超千亿，营收也曾连续多年保持稳定上涨趋势。

然而，在经历过重大资产重组、大规模扩张及巨额债务问题爆发后，ST大集出现了
盈利能力下降、股价反复触及面值退市风险警示等情况。

“
当前来看，很多机构
、行业内人士对ST大集还是很有信心的。
”一位本地行业内人士对21
世纪经济报道记者说道，“
作为商贸基础深厚的企业，ST大集过去这么多年业绩下降一方面是疫情等不可控因
素，另一方面是过去快速扩张高速运转的‘后遗症’。”

上述人士认为，
一方面ST大集本身商业基础扎实，比如该公司过去数十年在全国铺设的商业网络，
这就是其较为强势的行业竞争力之一；另一方面，在供销社重启的背景下，该公司
加速融入供销体系是一次修复业绩的绝佳机遇。

加速融入供销体系
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事实上，早在10月26日，ST大集便公告明确与意向战略投资者新供销产业发展基
金管理有限责任公司（下称：新供销基金）签订战略合作框架协议，“新供销基金
”表示已安排中介机构对供销大集展开财务尽调、法律尽调及业务尽调工作，供销
大集战投招募专项工作小组正组织各相关部门全力配合中介机构开展尽调工作。

同时，新供销基金与ST大集达成战略合作，拟通过战略投资、股权合作，与ST大集
展开百货购物中心等全面合作。10月30日，中国供销集团到海口调研ST大集，并
与海航信管就加快战投事宜举行会谈。

值得关注的是，此次亮相的意向战投新供销基金资本实力雄厚。该基金背后是由北
京、江苏、陕西等13家省级供销合作社共同出资入股，其中背后大股东正是中国供
销集团（持股80.17%），由中华全国供销合作总社绝对控股。

对于此次合作的业务领域，ST大集曾公开表示，双方将以供销大集为合作平台，大
力优化供应链、销售链、服务链，利用互联网、现代物流、现代金融等手段，围绕
当前百货购物中心业务、商超便利店业务、商贸地产业务、电商业务和供应链金融
等主营业务开展深入合作，打造新业务增长点。

而新供销基金也表示深入推进双方在农业生产端、城乡居民消费端、再生资源回收
加工、电子商务、金融服务的业务合作，优化供销大集产业结构和资本结构，努力
将供销大集打造成为企业混合所有制改革的成功典范。

“
作为中国供销集团的金融板块，这支基金作为意向战投背后带有强烈的信号意味。
”上述行业人士对21世纪经济报道记者说道，“可以看出，中国供销集团对ST大集
很有信心，在公司股价触发退市警示时高调站台入主不仅救它于水火，更重要的是
逐步开始给予市场信心。可以预见的是，未来ST大集不仅在业务领域，甚至产业结
构、资本结构、金融服务等会得到多方面提携。”

供销基因深厚

事实上，作为一家已经拥有较为成熟的实体商业网络，产业链与供应链的老牌上市
公司，ST大集引入新供销基金战投并不令人意外。

ST大集原名为“供销大集”。公开资料显示，ST大集为大型全国性商品流通服务企
业，定位于城乡商品流通综合服务运营商，主要业务涵盖11家民生购物中心、77家
超市门店，其中“顺客隆”加盟门店600余家，同时还有酷铺商超连锁、中国集商
贸物流地产及大集数科供应链金融，业态覆盖全国15个省、38个城市。
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深厚的商业网络基础之外，ST大集近年来也在对相关业务集中进行调整，以修复此
前公司遗留问题。

比如，零售板块有计划、有节奏地推进无效门店和区域的退出，总体营业面积有所
缩减，坪效提升明显，同时借助政策利好进一步开拓新业务。

比如其海南望海国际在海南自贸区（港）相关政策的加持下，进一步探索岛民免税
业务，此外，广东顺客隆试水社区团购等新型业务板块，凭借“乐的”、“生鲜公
社”双品牌挖掘下沉市场。同时，通过资产重组逐步出清历史债务风险，ST大集公
司盈利能力逐渐恢复。

2021年报数据显示，ST大集全年实现营业收入16.6亿元，实现归属于上市公司股
东的净利润-6.8亿元，较去年同期减亏。

此外，ST大集2022年三季度报告显示，该公司实现营业总收入10.2亿元，同比下
降21.6%，降幅较去年同期收窄；实现归母净利润2.66亿元，上年同期为-3.4亿元
，同比扭亏为盈。

“
新供销基金对ST大集的看好或许首先因为该公司商业资产确实丰厚，在此基础上发
展商贸供销十分有利
，其次ST大集深耕行业多年，非常熟悉相关供应链、产业链也具备一定的资源。从
这两方面来看，ST大集是新供销基金的绝佳选择之一。”一位行业人士对21世纪经
济报道记者说道。

供销或成增长突破点

受益于供销概念爆火，多家上市公司股票一路飘红。

东方财富Choice数据显示，除了天鹅股份的9连板，中农联合走出了9天7板、ST大
集7天6板、天禾股份8天4板、浙农股份7天3板。

涨幅排行方面，天鹅股份以135%的涨幅排名第一；中农联合以97%的涨幅排名第
二。天禾股份、新力金融、浙农股份、ST大集、新野纺织、中再资环、敦煌种业、
辉隆股份、湖南发展等个股涨幅在50%到20%之间不等。

作为供销概念股，ST大集能借此机会乘风而起吗？
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上述行业人士认为，政策确实为ST大集提供了最大的利好。当前国家实施乡村振兴
战略、建设统一大市场、县域经济发展等政策下，各地供销社重启，这十分有利于
激发该公司此前累积的发展动能和空间。从业务领域来看，ST大集已经开始探索新
零售，这一方面会缓解疫情对实体门店的影响，另一方面也是在行业大趋势内结合
自身便利的供应链资源寻求业绩新增长点的方式。

“
目前来看，市场对于ST大集的信心明显是增长了一些，这也体现在公司股价上。但
是因为战投引入还有尽调等多重繁琐的工作，且目前其与新供销基金还没有具体的
合作
发展动作
，因此ST大集未来
发展以及战投落地后影响如何，仍需
时间观察。”另一行业内人士对21世纪经济报道记者说道。

值得一提的是，2022年，百货零售业前三季度整体承压，行业整体利润不高。尤其
在电商强势分流与疫情影响频发的当下，ST大集逆势飘红实属不易，但后续如何实
现业绩增长仍是该公司亟待解决的问题。

面对股价的连续异动，ST大集表示，目前新供销基金对公司的尽调工作已取得重要
的阶段性进展，将尽快完成尽调工作，双方共同协商拟定下一步投资合作方案并推
进协议签署。

更多内容请下载21财经APP
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