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21世纪经济报道记者韩一 北京报道

“业绩目标受价格、销售等因素影响，公司将努力争取最好业绩。”4月28日，金
洲管道(002443.SZ)董事总经理沈淦荣回应公司盈利能力下滑时表示。

金洲管道年报披露，2021年公司实现营业收入70.43亿元，同比上升37.84%，实现
利润总额4.69亿元，较上年同期减少2.36亿元，同比下降33.43%。

2021年全年，金洲管道归属于母公司所有者的净利润3.86亿元，较上年同期减少1.
99亿元，同比下降33.99%。今年一季度，金洲管道(002443.SZ)实现营收13.62亿
元，同比增长11.72%，实现归属净利润4574.93万元，同比下滑37.70%。

盈利下滑高景气预期落空

“扣除非经常性损益后，2021年归属于上市公司股东的净利润为3.63亿元，基本与
上年持平。”对于2021年增收不增利，金洲管道解释称，主要系公司旗下湖州金洲
公司资产征收确认大额资产处置收益所致，收入大幅增长，而经常性损益持平，主
要系报告期原材料钢材价格大幅波动以及能源价格上涨，产品毛利率下降所致。

金洲管道从事焊接钢管产品研发、制造及销售，产品包括热浸镀锌钢管、高频焊管
、钢塑复合管材管件、不锈钢管材管件、直缝埋弧焊钢管、直缝电阻焊钢管等，产
品被广泛应用于给水、排水、消防、燃气、石油天然气输送、建筑、通讯、特高压
电力铁塔等领域。

作为国内第一家以焊接钢管为主业的A股上市公司，金洲管道2010年上市后业绩平
稳，2017年至今营收稳健增长，规模从38.63亿元升至70.43亿元，但公司净利润
却在2021年出现断崖式下滑，由2020年的5.84亿元腰斩至2021年的3.86亿元。今
年一季度，公司的营收增长，盈利能力再度滑坡。

“公司年产10万吨超大直径城镇引水工程用焊接钢管项目已完成，3万吨高品质薄
壁不锈钢管材管件处于建设中，进度已达%，年产60万吨优质焊管项目已经启动，
建设完工后将为公司带来63万吨高品质管材，推动产品结构持续优化。”2021年
年底，浙商证券预测，作为管道行业龙头企业之一，金洲管道(002443.SZ)在经济
稳增长、基建发力、城市管网升级改造中，有望进入一轮新景气周期。

预计2021年之后三年，金洲管道营收分别为 63.37亿元、68.82和70.91 亿元，归
母净利润分别4.05亿元、5.92亿元和6.94亿元，同比增收分别为-30.73%、46.37%
、17.12%。预期公司2022年10倍市盈率的估值对应市值约为60亿元，给予“买入
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”评级。

“60万吨管道深加工项目，尚未取得土地，无实质性进展。”金洲管道董事总经理
沈淦荣在业绩说明会上向21世纪经济报道记者透露。

年报显示，机构预测的金州管道盈利预期几乎落空，二级市场上，公司总市值不足
40亿元。

“金洲管道主要原材料为热轧钢带和锌锭，两种原材料成本占公司生产成本的比例
维持90%，热轧钢带或锌锭价格直接左右公司盈利空间。”某券商分析人士向21世
纪经济报道记者表示，受国际局势、贸易争端、疫情、环保政策等多重因素影响，
近期钢材等大宗商品价格高涨，公司盈利能力承压。

基建双刃剑机遇挑战并存

盈利能力下滑，公司如何实现压缩成本，保障利润增长？面对业绩说明会投者者疑
问，金洲管道董事长孙进峰表示，公司在降低成本方面需要设备改造、效率提升、
精准采购、加强考核等措施。

据上海钢联“我的钢铁”分析，近期钢材原料及成材的价格居高不下，近期出现短
期下滑趋势，但钢材价格走势仍出乎意料，海外通胀输入以及对国内稳增长等宏观
政策预期，钢材价格后市预期仍会高位运行。

“中央财经工作会议提出全面加强基础设施建设构建现代化基础设施体系，对整个
管道行业提供了市场机遇。” 孙进峰对21世纪经济报道记者说。

市场分析人士指出，回顾历史，十多年来国内经历过五轮稳增长周期，各轮稳增长
周期的中后期，钢材价格也跟随市场的复苏及量化宽松而集体迎来较长时间的上升
期。

2022年，国家坚持稳中求进总基调，政策发力适当靠前，多地已打响项目集中开工
的“发令枪”，近期的国家多次明确提出，适度超前开展基础设施投资，中国新一
轮基建投资周期已经开启。

券商机构分析认为，距离上次我国大规模城镇基础设施建设已经十年有余，部分燃
气、给排水设施已经进入老化阶段，安全事故以及城市内涝问题开始显现，城市管
道更新改造迫在眉睫。另外，在低碳减排背景下，天然气作为清洁能源，消费总量
有望持续增长，气运输管道需求未来增量广阔。
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对于金洲管道而言，基建投资周期带来的明显是双刃剑，将面临基建投资效应下的
市场高需求，另一方面必须面对高涨不止的钢材原材料成本。金洲管道将作何决策
？

“基础建设积极带动管道行业的市场需求，金洲管道要立足新起点、实现新跨越，
始终坚持聚焦客户市场、提升发展韧性，巩固提升传统优势产品地位，打造新型管
道增长亮点，努力实现特色精品化、深度差异化的高质量发展。” 

如何实现高质量发展目标？

金洲管道透露，公司将从提升金洲品牌影响力、增强科技创新驱动力、
激发精准营销生命力、培育智慧管道增长极等维度下手。

金洲管道计划将利用管道科研制造经验与优势，借助外部平台和专家的力量，引进
合作伙伴，组建核心团队，参与城市智慧管道、城市综合管廊的研发与创新，布局
智慧城市新领域，推动传统制造的转型升级，为管道制造业打开高端市场。

为此，公司已引进德国具有国际领先水平的二步法预精焊螺旋缝埋弧焊钢管生产装
备和技术，形成了年产20万吨高等级石油天然气输送用预精焊螺旋焊管的生产能力
，最高钢级可达X100M，与世界一流水平保持同步。

需要指出的是， 在疫情冲击之下，国际百年变局正在加速演进，奥密克戎闪现、劳
动力短缺、大宗商品价格高位震荡、贸易保护持续等诸多问题仍悬而未解，外部环
境复杂性和不确定性增强，金洲管道能否突破增收不增利的现象同样预期未定。

更多内容请下载21财经APP
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